C O UT

DESIGN INTELLIGENCE

GOUT READY™

The Move-In Intelligence Platform

Transformando viviendas en hogares desde el primer dia.

Presentacion estratégica para desarrolladores inmobiliarios e instituciones financieras




CAMBIO DE PARADIGMA

L 3 Industria
cambio.

Antes |la gente compralba una casa.
Hoy compra una experiencia de vida.




- Arquitecto e interiorista

CO m p rar - Seleccién de muebles
Decoracion y objetos
UNa CasSd o ,

- Cortinas y textiles
eS a p e n a S - Electrodomeésticos
el rl n Cl |O - lluminacion de diseno
p p ) - Carpinteria a medida

- Coordinacion de mudanza

Meses de espera. Estrés extremo.



Nadie suena con comprar una casa vacia.



El verdadero suefo siempre
estuvo listo para habitarse.




0%

de los compradores necesita equipar
completamente su vivienda



EL PROBLEMA

El gap financiero

i . PASO 1 PASO 2 PASO 3 PASO 4
Después de la hipoteca, el
comprador enfrenta un
segundo desembolso que Compra Adquiere Recibe la Necesita
nadie anticipd — i — R i
Po. la casa hipoteca entrega equiparla
~$500,000
$1,000,000 Capacidad La casa esta vacia SIN LIQUIDEZ DISPONIBLE
comprometida

Este gap genera frustracion, proyectos incompletos y menor satisfaccidon post-venta.



¢Y si el mobiliario
nunca necesitara
un segundo crédito?



Concepto

GOUT READY™

No vendemos muebles.
No decoramos casas.

Creamos hogares completamente
listos para vivir.

Desde el primer dia, el cliente recibe un hogar terminado, curado y listo
— sin un segundo proyecto, sin estrés, sin espera.

GOUT — Design Intelligence / OMNIA Ecosystem



Precio final GOUT READY™ $1,500,000

El modelo de valor

Home Office - Paisajismo Incluido

Electrodomésticos Incluido

Cada elemento integrado incrementa el valor
percibido del inmueble y se financia en un lluminacién Incluido
solo crédito hipotecario.

Decoracion AURA Incluido
+50% Mobiliario VETTA Incluido
Interiorismo GOUT Incluido

Casa base S1,000,000



Flujo Operativo Integrado

DRONRORONCA

— 01 — — 02 — — 03 — — 04 — — 05 — — 06 — — Q7 —
Cliente Banco Constructora GOUT VETTA AURA Cliente
Compra Financia Vende Disena Fabrica Equipa Recibe
Seleccionay Financia el valor Mayor ticket, mayor Interiorismo y Produccion, logistica Colecciones, lifestyle Un hogar listo
gdquiere la vivienda total integrado diferenciacion direccion de proyecto y distribucion y accesorios para vivir

I

Todo conectado. Todo integrado. Sin friccion.



El ecosisterna OMNIA

OMNIA

Diseno - Produccion - Lifestyle

/\

GOUT VETTA AURA

Manufacturing & Logistics

Inteligencia de espacios, Fabricacion, produccion, Colecciones, productos,
interiorismo y direccién de proyecto. logistica y distribucion. accesoriosy lifestyle.



¢ N
) & :
> e .
L~ !
] N

— k| cllente rec:|be Ias IIaves

— 'Abre |la puerta.” —
— Todo esta listo.” —

— ‘Sin un segundo proyecto. Sin meses de espera. Solo el inicio de una vida.! —



GOUT READY™ — Design Intelligence

Excelencia en el diseno.




Beneficios para el cliente

Sin estrés de coordinacion

Un equipo lo gestiona todo por ti

Sin meses de espera adicionales

Tu hogar esta listo el dia que recibes las llaves

Sin multiples proveedores

Un solo interlocutor, un solo proceso

Sin créditos adicionales

Todo financiado en una sola operacion hipotecaria

Todo listo desde el primer dia

Entra. Vive. Sin esperar nada mas.

GOUT READY™



Ventajas para la constructora 6
inmobiliaria

Mayor ticket
de venta

+50% sobre el precio
base por vivienda

Mayor utilidad
por unidad

Incremento directo en
el margen por cada
inmueble

Diferenciacion
competitiva

Propuesta unica en el
mercado que ningun
competidor replica

Mayor velocidad
de venta

Reduccion significativa
del tiempo de
comercializacion

Mayor valor
percibido

El proyecto se
posiciona en una
categoria superior



ANALISIS COMPARATIVO

Rentabilidad por Unidad

Casa tradicional vs modelo GOUT READY™ — incremento de valor integrado

GOUT READY™

$1,500,000

Precio integrado

$1,500,000
/I\

+50% de valor

Todo financiado en
Casa Tradicional un solo credito

$750,000 $1,000,000

Precio base

GOUT — Design Intelligence - Modelo financiero integrado



Valor para las instituciones financieras

El modelo GOUT READY™ amplia el volumen de cada operacién hipotecaria,
generando mayor colocacion de crédito y mayor ingreso financiero por unidad.

Mayor monto financiado

El valor del inmueble incluye equipamiento
completo — el crédito hipotecario cubre una

operacion de mayor envergadura por unidad.

4

Mayor colocacion de crédito

Cada vivienda GOUT READY™ representa
un crédito mas robusto, incrementando
el portafolio hipotecario sin aumentar

el numero de clientes.

A

Mayor Ingreso financiero

El incremento del ticket promedio genera
mayor interés acumulado y mayor
rentabilidad por operacién para

la institucion.



El rol de GOUT

Diseno - Direccion - Implementacion - Calidad

Diseno

Creacion de proyectos de
interiorismo personalizados
para cada vivienda y
desarrollo.

Direccion Creativa

Supervision estética y
conceptual de cada proyecto,
garantizando coherencia de
marca.

Implementacion

Coordinacion integral de
ejecucion, proveedoresy
entrega de cada espacio.

Control de Calidad

Verificacion y seguimiento en
cada etapa hasta la entrega
del hogar terminado.



EL ECOSISTEMA OMNIA —VETTA

VETTA

La fuerza de fabricacion

Produccidon de mobiliario de alta calidad, gestion
logistica integral, compras internacionales e
importacion estratégica para cada proyecto

GOUT READY™,
Fabricacion Logistica Compras Importaciones
Mobiliario de Gestion integral Sourcing Cadena de
alta calidad de entrega internacional suministro global

OMNIA Ecosystem — Fabricacion & Logistica



ECOSISTEMA OMNIA

AURA

La curaduria

Colecciones de lifestyle que completan la
experiencia del hogar.

Colecciones de lifestyle curadas

Accesorios decorativos de autor
Productos que activan los sentidos

El detalle que convierte un espacio en hogar

OMNIA - GOUT - VETTA - AURA




No vendemos muebles.
Creamos estilos de vida.

Cada decision de disefio incrementa el valor percibido.
Cada espacio entregado es el inicio de una vida.

Cada hogar es una obra de inteligencia y curaduria.



Paquetes de equipamiento

READY READY READY READY READY

Essential Signature Premium Luxury Collector
Equipamiento Disefio contemporaneo Interiorismo de Experiencia de Arte, piezas Unicasy
funcional completo curado alta gama lujo total coleccion exclusiva

Cada paquete incluye moodboard personalizado, mobiliario, arte, iluminacion, textiles, decoracion, aromas y accesorios.



Componentes de los paguetes

Moodboard

Concepto visual
personalizado

Textiles

Tapiceria, cortinas
y cojines

Mobiliario

Piezas seleccionadas
por espacio

Decoracion

Curaduria de espacios
completa

Arte

Obras originales y
objetos Unicos

Aromas

Identidad olfativa
del hogar

lHluminacion

Disefio luminico
de autor

Accesorios

Lifestyle y objetos
de disefio



Espacios
de alta gama

Cada espacio disefiado
para vivirse desde el
primer dia.




LA EXPERIENCIA

El momento.

— Recibe las llaves.

— Abre |la puerta.

— Todo esta listo.

— Empieza a vivir.

Sin un segundo proyecto. Sin meses
de espera. Solo el inicio de una vida.

GOUT READY™




COMPARATIVA

Modelo tradicional vs GOUT READY™

Modelo Tradicional GOUT READY™

o Arquitecto / Interiorista

© Compra de muebles

© Seleccion de decoracion

© Instalacion de cortinas TOdO inCIUidO

© Electrodomeésticos Desde el primer dia
© lluminacion

© Carpinteria

© Coordinacion de mudanza
© Tiempo adicional 3 -6 meses v Tiempo adicional O dias

Costo adicional $300,000 - $600,000 e Costo adicional $0

Una sola operacion. Un solo crédito. Un hogar listo.



Rentabilidad
por vivienda.

+500/ sobre el precio base
(0 por vivienda equipada
margen neto frente al modelo

Mayor tradicional

R d . d por propuesta diferenciada
e u CI a y experiencia completa

GOUT READY™
$1,500,000



AREA COMERCIAL

Una historia mucho
mas poderosa para vendetr.

No vendes metros cuadrados.

— Propuesta diferenciada desde el primer contacto

— Producto terminado que el cliente puede visualizar de inmediato
— Cierre mas rapido por propuesta de valor clara

— Menor objecion de precio: el valor es evidente

— Contenido visual editorial listo para usar en ventas




AREA DE MARKETING

Contenido editorial
inagotable.

Cada entrega GOUT READYA genera una historia visual lista para publicar.

FOTOGRAFIA VIDEOS DE TOURS
EDITORIAL ENTREGA VIRTUALES
Imagenes de cada Momentos reales del Recorridos inmersivos
espacio listas para cliente recibiendo su de cada unidad
campafas impresas hogar terminado. equipada por GOOT.

y digitales.

GOUT READYA — Design Intelligence

REELS &
REDES

Contenido vertical de
alto engagement para
Instagram, TikTok y
YouTube.

—




Indicadores clave de desempeno

+50% J Significativo +40% NPS /]\ O dI'aS

Incremento de Tiempo de venta Margen por unidad Satisfaccion Espera adicional
ticket promedio reduccion estimada por incremento en del cliente equipamiento listo
por vivienda propuesta diferenciada | utilidad neta superior al modelo desde la entrega

tradicional



Hoja de ruta de
Implementacion

PILOTO TORRE DESARROLLO

Primera vivienda / Equipamiento de una Integracion al proceso
unidad de muestra torre completa comercial

CIUDAD

Expansion a multiples
proyectos

PAIS

Modelo replicable a
escala nacional



POR QUE ELEGIR GOUT

01
Valor Estratégico

No vendemos

la utilidad por unidad.

Interiorismo. o

Integracion Total

Disefio, fabricacion y equipamiento

Vendemos valor

03

i n m O bl I | a rl O . Velocidad Comercial

Propuesta diferenciada que acelera
la decisién de compra.

Cada decision de diseno estd tomada para incrementar el valor 04
percibido, la velocidad de venta y la rentabilidad del desarrollador. . ..,
Sin Friccion

Un solo crédito, un solo proceso,
un solo responsable.

GOUT — Design Intelligence



NUESTRA PROMESA

No entregamos
viviendas.

Entregamos
hogares.

Desde el primer dia. Para siempre.

EEEEEEEEEEEEEEEEEE



(n

G O U T

DESIGN INTELLIGENCE

GOUT READY™

The Move-In Intelligence Platform

No entregamos viviendas. Entregamos hogares.
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